
Le marché porté par le GRADeS propose :
Des solutions informatiques qui répondent
aux besoins fonctionnels des CPTS   
(identifiés grâce aux entretiens CPTS-URPS-
GRADeS)
... et respectent le cadre d’exigences strict
posé par le GRADeS

3 )  Q U E L S  S O N T  L E S
A T O U T S  D U  M A R C H É
P O R T É  P A R  L E  G R A D E S ?

 La procédure marché public permet de :
Respecter la transparence dans l’usage
des fonds publics
Cadrer le besoin

 (Ici, les besoins fonctionnels et techniques des
CPTS)

Choisir la solution éditeur répondant le
mieux aux besoins (projets et financiers)
Mettre en concurrence les éditeurs en
respectant l’égalité de traitement

L E  C A D R E  D ’ E X I G E N C E S
D U  G R A D E S  I N E A  V I S - A -

V I S  D E S  S O L U T I O N S

la sécurité de la solution
la disponibilité de la solution
le coût de la solution*
le support de la solution
les conditions de réversibilité
le respect des obligations avec
l’instauration d’une clause de
pénalité**
le règlement des litiges

Un contrat reposant sur un accord écrit
Conclu en contrepartie d’un prix ou équivalent
Entre un acheteur public ou privé et 

         un opérateur économique 
        (ici, un éditeur de solutions informatiques) 

Susceptible de concerner des travaux, 
         des fournitures ou des services (ici, des services)

1 )  U N  M A R C H É  P U B L I C ,
Q U ’ E S T - C E  Q U E  C ’ E S T ?

LES SOLUTIONS RETENUES DANS
LE CADRE DE CE MARCHE

T O U T  S A V O I R  S U R  L E  M A R C H É  P U B L I C
C O O R D I N A T I O N  M É D I C A L E  D E S  C P T S
H A U T S - D E - F R A N C E

Nos réponses 
à vos questions les plus fréquentes :

CPTS : ACCOMPAGNEMENT SUR LE CHOIX DES OUTILS NUMÉRIQUES 

2 )  U N  M A R C H É  P U B L I C ,
P O U R  Q U O I  F A I R E ?

Les replays de présentation de ces solutions sont
disponibles sur demande.

*Dans le cadre du marché, le coût ainsi que son
éventuelle réévaluation sont encadrés.
**qu’on ne trouve que très rarement dans le cadre de
contrat classique proposé par un éditeur de solution.



5 )  C O M M E N T  S U I S - J E  A C C O M P A G N É ?

Le GRADeS Inéa vous accompagne dans vos relations avec l’éditeur tout au
long du processus de mise en place et pendant la durée de votre contrat.
Les experts du GRADeS Inéa (service juridique, experts techniques) sont
mobilisés pour répondre à vos questions
Une boite à outils est à votre disposition

4 )  J E  V E U X  B É N É F I C I E R  D U  M A R C H É ,  C O M M E N T
P R O C É D E R ?

Demander votre adhésion (gratuite) au GRADeS Inéa 
         par mail à : adhesion@esante-hdf.fr

Signer le contrat de mise à disposition du marché
communiqué par le GRADeS
Passer le marché subséquent

en complétant vos besoins dans la lettre de consultation
en comparant les réponses des candidats à vos attentes
en notifiant à chaque candidat l’attribution/rejet au marché
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EN SAVOIR + SUR LE GRADeS INEA

Inéa est le Groupement Régional d’Appui au
Développement de la e-Santé dans les Hauts-de-France. 
Le GRADeS Inéa est un Groupement d’Intérêt Public.
Le GRADeS est l’interlocuteur privilégié pour la
transformation numérique dans les champs du sanitaire,
du médico-social et du social.
Les équipes développent, avec les acteurs, les projets
numériques et déploient les usages des outils numériques
en région.
www.esante-hdf.fr / contact@esante-hdf.fr

V O T R E
I N T E R L O C U T E U R
C P T S  :  


